undada por Juan Carlos

Martinez-Amago y Al-

berto Giral, la empresa

tiene una filosofia clara:

apostar por la calidad
frente al volumen.

La empresa selecciona de for-
ma quirdrgica las oportunidades
del mercado fotovoltaico e invier-
te en todas las etapas del proyec-
to: desde el desarrollo inicial has-
ta su construccién, y operacion.

El objetivo a medio plazo de
EDIBEL es levantar mas de 45
millones en los préximos afios
para poner en marcha 200 MW
en Espafia, con rentabilidades
agregadas de doble digito. Para
ello, acaba de empezar una cons-
truccion de 5 MW en Castilla la
Mancha y este afio iniciard la
construccién de 40 MW en otras
Comunidades Auténomas.

La companiia

ha empezado la
construccion de 5 MW
en Castilla La Mancha
e iniciara 40 MW mas
este 2025

Con esta ambicidn, ¢Cudl es la
vision de EDIBEL para el futu-
ro de la energia fotovoltaica en
Espana?

La fotovoltaica va a ser cada
vez mads relevante en el mix ener-
gético espafiol en los préximos
afios. Hay decenas de GW en tra-
mitacién, y aunque en el sector
sabemos que no todos se construi-
ran, el crecimiento es imparable.
El gran reto esta en cémo redis-
tribuir esa produccion durante el
dia. Si no hay un impulso regula-
torio claro —que parece que esta
cerca— y no se apuesta fuerte por
el almacenamiento, corremos el
riesgo de que los precios en horas
solares tiendan a la baja por exce-
so de oferta.

Ademas, si finalmente se con-
firma el cierre nuclear —una de-
cisién que parece mas politica
que técnica— habra un vacio de
generacién que costard mucho de
cubrir. El dltimo informe de PwC,
por ejemplo, estima precios me-
dios diarios superiores a los 100
€/MWh, con picos diarios de mas
150 €/MWh.

En ese escenario, las fotovol-
taicas que tengan capacidad de
flexibilizar su oferta con baterias
rentabilizardn mds su inversién y,
ademads, generara una externali-
dad positiva para todo el sistema.
Por eso, en EDIBEL estamos trami-
tando la hibridacién de nuestras
plantas con baterias.

En un momento de cierta ten-
sion en el mercado, ¢por qué
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Alberto Giral durante la entrevista en las oficinas de Edibel

“EDIBEL apuesta por la
calidad frente al volumen"

Alberto Giral CEO de EDIBEL

EDIBEL es una firma espanola de Private Equity especializada
en energias renovables. Levantara mas de 45 millones en los
proximos anos para poner en marcha 200 MW en Espana

crees que es ahora cuando hay
que invertir?

El momento actual, aunque
complejo, es una oportunidad
para quienes tengan enfoque,
agilidad y capacidad de ejecu-
ci6n. Como te he comentado al
inicio, es momento de priorizar
proyectos de calidad frente al vo-
lumen. La dificultad de financia-
cion a la que se enfrentan muchos
actores del mercado —tanto desa-
rrolladores como inversores— esta
ampliando la oferta de proyectos
y reduciendo los precios. Este en-
torno nos permite identificar bue-
nas oportunidades y convertirlas
en valor real.

Nuestro modelo se centra en
proyectos con plazos cortos de
ejecucion y costes optimizados.

A estos factores y para mitigar la
volatilidad del mercado eléctrico,
cerraremos coberturas a corto pla-
zo e implantaremos las soluciones
de almacenamiento.

La dificultad de
financiacion a la que
se enfrentan muchos
actores del mercado
esta ampliando la
oferta de proyectosy
reduciendo los precios
de adquisiciony
construccion

Recientemente se incorporo
GOAF Holding como nuevo ac-
cionista estratégico. cComo in-
fluird esto en su plan de creci-
miento para los proximos anos?

La entrada de GOAF Holding
como accionista supone un respal-
do muy importante para EDIBEL.
GOAF es un family office con una
trayectoria muy solida, que invier-
te en proyectos sostenibles, con
un alto componente tecnolégico
y con una visién clara de rentabi-
lidad a largo plazo. Su inversién
en EDIBEL refuerza de forma muy
directa el Plan Estratégico que he-
mos disefiado.

Su incorporacién nos permite
acelerar nuestro roadmap, conso-
lidar nuestra estructura y reforzar
nuestras capacidades para seguir

seleccionando, desarrollando y
operando proyectos con la misma
exigencia que hasta ahora.

Ademas, su entrada esta des-
pertando el interés de otros Fami-
ly Offices e inversores que ya es-
tan mirando de cerca su inversion
en EDIBEL. Eso nos permite gene-
rar un ecosistema de accionistas
alineados en ambicion, seguridad
y rentabilidad.

En un momento en que algunos
proyectos renovables generan
rechazo social en ciertos territo-
rios, cqué enfoque sigue EDIBEL
para mitigarlo?

Es un conjunto de muchas ac-
ciones pequefias y coherentes. No
hay una solucién tnica. Nosotros,
por ejemplo, rodeamos los par-
ques fotovoltaicos con cubiertas
vegetales que reducen el impacto
visual y los integran en el paisaje,
firmamos convenios con agricul-
tores para cultivar terrenos fuera
de nuestras parcelas, etc. Aposta-
mos por la cercania, la transpa-
rencia y por generar empleo local.
Somos una oportunidad, no una
amenaza.

edibel.es



