
L
easeway, fundada en Francia en 
2006 por Franck Tettart, sur-
gió para atender la necesidad 
de los talleres de contar con 
flotas de vehículos de sustitu-
ción nuevos. Ofreció renting 

con mensualidades accesibles, logrando una 
flota de más de 40.000 vehículos en 2021. 
Ese mismo año, se decidió su expansión in-
ternacional, comenzando por España. Car-
los Salas, director general en España desde 
2022, lidera un mercado clave que ha ser-
vido como puente hacia Italia y Portugal.

¿Cómo ha sido la evolución de Leaseway en 
España?

Desde nuestra implantación en 2022, he-
mos adaptado la idea francesa al mercado es-
pañol. Funcionamos como una “start-up”, im-
plementando rápidamente ideas y que 
ajustamos según los resultados, y que si no 
funcionan aprendemos y vamos a por la si-
guiente.

En menos de tres años, hemos pasado de 
cero a 1.000 clientes y una flota de 3.500 vehí-
culos, superando el “break-even” en nuestro 
segundo año, y en el tercer año nuestros resul-
tados económicos continuarán creciendo.

Muy buenos números…
Sí, y cada día enfrentamos nuevos desa-

fíos, que logramos superar gracias a un equi-
po comprometido que ha crecido en número 
(de tres a 22 personas) y también en profesio-
nalización, y que es una base muy sólida para 
seguir construyendo el futuro.  

Otro punto muy importante, que se en-
cuentra entre nuestros valores, es la credibi-
lidad, tanto interna como hacia el exterior. 
Nuestra credibilidad con entidades finan-
cieras, fabricantes de vehículos y socios es-
tratégicos es clave para nuestro éxito, sea 
como sea hacemos cumplir nuestros com-
promisos.

¿En qué se diferencia Leaseway de otros servi-
cios de renting?

Leaseway está especializada en dar servi-
cio a talleres de automóviles, especialmente 
los multimarca, que suelen ser pequeñas o 
micro empresas con recursos limitados. Nos 
adaptamos a sus necesidades ofreciendo pro-
cesos de contratación simples y a costes redu-
cidos. Además, garantizamos proximidad: 
ante cualquier problema, siempre hay alguien 
disponible para buscar soluciones.

¿Y convertís los talleres en centros de movilidad?
Entendemos que la mayor preocupación 

del cliente al llevar su coche al taller es la pér-
dida de movilidad. Para resolver esto, ayuda-
mos a los talleres a disponer de una flota de 
vehículos de sustitución moderna y bien ges-
tionada. Les insistimos en que ofrecer movi-
lidad como un servicio tiene un coste, pero 
gracias a Leaseway pueden ofrecer el servicio 
a los clientes a precios mucho más asequibles 
que alquilar un coche o depender de taxis.

Además, ayudamos en la gestión eficiente 
de estas flotas a través de nuestra herramien-
ta EASYWAY, que mejora la ocupación y ren-
tabilidad de su flota. Y seguimos desarrollan-
do soluciones para apoyar a los talleres en su 

gestión y rentabilidad, así, las encuestas de 
satisfacción nos indican que más del 90% de 
los clientes renovarían con nosotros.

Entiendo…
Leaseway ayuda a reducir costes y aumen-

tar la rentabilidad de los talleres con un mode-
lo de renting económico y eficiente. También 
contribuimos a disminuir las emisiones de 
CO2 renovando flotas antiguas con vehículos 
más nuevos, y muchos con etiqueta ECO. 

De cara a 2025, apoyaremos a nuestros 
clientes en obtener certificaciones de sosteni-
bilidad.

¿De qué tipos de vehículos se compone la flota 
de Leaseway?

El 70% de nuestra flota son vehículos pe-
queños, de los segmentos A y B, predominan-
do marcas como Stellantis, Renault, Ford y 
Skoda. Con el crecimiento, planeamos incluir 
más marcas y diversificar el catálogo.

¿Cuáles son los retos futuros de Leaseway?
Nuestros objetivos incluyen seguir aumen-

tando la flota y fidelizar clientes, diversificar 
los tipos de vehículos en el catálogo (como mi-
crocoches eléctricos para zonas urbanas con 
restricciones) y mejorar continuamente nues-
tra eficacia operativa. Internamente, buscamos 
digitalizar completamente la empresa y conso-
lidar nuestra gobernanza ESG, asegurando 
que todas las piezas del modelo sostenible es-
tén en su lugar.

Leaseway ofrece vehículos en 
renting, para que los talleres los 
ofrezcan como vehículos de 
sustitución.  En 2022 llegó a 
España con gran éxito.

“Leaseway ayuda a reducir 
costes y aumentar la 
rentabilidad de los talleres 
con un modelo de renting 
económico y eficiente”
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“Buscamos que los talleres se transformen 
en centros de movilidad para sus clientes”
CARLOS SALAS  DIRECTOR GENERAL DE LEASEWAY 
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