SEAG es la empresa nacional
lider en garantizar el pago del
alquiler, ofreciendo garantias a
los propietarios, eliminando la
incertidumbre del impago y
sirviendo de apoyo a los
inquilinos

EAG celebra su décimo aniver-
sario en un mercado de alqui-
ler cada vez més desafiante en
Espana. Durante estos afios, el
sector ha experimentado cam-
bios legislativos que dificultan la
recuperacion de viviendas tras impagos, su-
mados a los efectos del COVID y la inflacidn,
aumentando la percepcidn de riesgo entre los
arrendadores. “Nos aseguramos de que el pro-
pietario siempre cobrara su alquiler puntual-
mente”, asegura Pedro Bretén, CEO de SEAG.

;Garantizar el alquiler es mds necesario que
nunca?

Hoy en dia, nuestra Garantia de
Alquiler estd siendo indispensable
alahora de alquilar cualquier in-
mueble. Recordemos que el 95% de
los caseros en nuestro pais son pe-
quenos ahorradores, que en mu-
chos casos necesitan esos ingresos
para seguir pagando los impuestos,
hipotecas, etc.

Después del COVID, el miedo
al impago crecid, asi como los pla-
zos para recuperar una vivienda.
SEAG garantiza la renta a propie-
tarios hasta el momento en que re-
cupera su inmueble, tarde lo que
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“SEAG garantiza el
alquiler amas
de 60.000 inmuebles

tarde el procedimiento, siendo nuestra Ga-
rantia de Alquiler la mas completa del sector.

sPodemos ver esta necesidad en cifras?

En 2020, el Real Decreto-ley 11/2020 sus-
pendié desahucios para familias vulnerables
debido al impacto del COVID-19. Desde enton-
ces, esta medida se ha prorrogado, extendiendo
el tiempo de recuperacion de las viviendas para
los propietarios, con algunos casos bloqueados
por més de 3 afos. Este aumento del plazo de
resolucion juridica, que practicamente se esta
triplicando, es el claro ejemplo de porque cada
vez mas propietarios quieren saber, que pase lo
que pase, su alquiler esta seguro con nuestra
Garantia.

SEAG ha resuelto mas de 5000 impagos y ha
pagado casi 12.000.000 € en rentas hasta el mo-
mento, siendo la compania mejor valorada en
nuestro sector por parte de nuestros clientes.

sVamos a mds impagos?

El mercado estd pasando una situacion difi-
cil, la falta de vivienda en alquiler estd generan-
do subidas de precios y dificultando a muchas
familias la accesibilidad a una vivienda.

Es necesario tomar medidas para revertir la
situacion y conseguir que los precios se auto-
rregulen, como rebajas fiscales para propieta-
rios que alquilen a largo plazo, rebajas en el ITP
para quien compre viviendas habituales, esta-
blecer precio de referencia para quienes alqui-
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len por dichos precios tengan mas beneficios
fiscales en el IRPF, la creacién de vivienda so-
cial para las familias vulnerables, acortar los
plazos de los procedimientos judiciales para re-
solver un contrato de alquiler por impago y fa-
cilitar la construccion de nuevas viviendas, li-
berando suelo.

Respecto a si vamos a mas impagos, el pro-
blema es que en los juzgados estan acumulando
procedimientos desde varios afios generando
un colapso, ademds de que se da la falsa sensa-
cién de que se puede dejar de pagar un alquiler
sin tener repercusiones.

Hay que recordar que las deudas por impago
de alquiler al final siguen siendo deudas y tie-
nen consecuencias que tarde o temprano lle-
gan, como aparecer en ficheros de morosidad o
sentencias judiciales. El impago de una vivien-
da tiene que ser por una situacioén sobrevenida
y nunca como parte de un plan para ahorrar
pagar un alquiler. De lo contrario, el conjunto
de los ciudadanos se vera repercutido por estas
acciones, como es la situacién actual de las fa-
milias mas vulnerables.

sComo podriamos solucionar esta alta tasa de
impagos?

Como hemos dicho, siempre existe un por-
centaje de personas que se aprovechan de las le-
yes existentes creando su propia oportunidad.
Los INQUIOKUPAS, son un perfil de personas
que sabiendo cédmo esta el sector, se aprovechan
de los largos plazos judiciales, alquilando vi-
viendas y dejando de pagar desde el primer
mes. Estas consecuencias permiten que desvir-
tuemos por completo el contrato de
alquiler como las ayudas para los
verdaderos necesitados.

Casi 5 anos después de la sus-
pension de los desahucios a familias
vulnerables, es necesario volver a la
normalidad, estableciendo medidas
que ofrezcan soluciones de habita-
bilidad a las familias vulnerables,
pero siempre manteniendo plazos
estables para las resoluciones judi-
ciales y permitiendo que los propie-
tarios puedan recupera su vivienda

lo antes posible.
www.seag.es
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