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Nuestra estrategia esté basada en ofre-
cer la máxima seguridad, confianza y agi-
lidad a todos nuestros colaboradores y 
clientes, casi 20 años de experiencia en el 
mercado español nos avalan.

Es aquí donde el renting tecnológico 
surge como una solución estratégi-
ca, ofreciendo una serie de ventajas 
que lo posicionan como una ten-
dencia imparable en el mercado 

español este año 2024. Un caso de éxito es 
Iberent Technology que lleva casi 20 años 
liderando este tipo de soluciones en colabo-
ración con el canal de distribución.

VENTAJAS FINANCIERAS PARA 
PYMES Y GRANDES EMPRESAS

Una de las principales ventajas del ren-
ting tecnológico reside en su flexibilidad fi-
nanciera. Al optar por esta modalidad, las 
empresas liberan una importante cantidad 
de capital que puede destinarse a otros pro-
yectos estratégicos, como la investigación 
y desarrollo, la expansión de mercado o la 
mejora de la eficiencia operativa. Además, 
al tratarse de un pago mensual fijo, las em-
presas pueden planificar mejor sus presu-
puestos y evitar imprevistos asociados a la 
obsolescencia tecnológica.

Para las pymes, el renting tecnológico es 
especialmente atractivo, ya que les permite 
acceder a equipos de última generación sin 
realizar una inversión inicial significativa. 
Esto es fundamental para competir en un 
mercado cada vez más exigente, donde la 
tecnología es un factor diferenciador clave. 
Por otro lado, las grandes empresas pueden 

beneficiarse del renting tecnológico para 
optimizar la gestión de su parque informá-
tico, alquilando únicamente los equipos que 
necesitan en cada momento y renovándolos 
periódicamente para mantener la eficiencia 
y la productividad. A todo esto hay que aña-
dir el aliciente fiscal, ya que las cuotas son 
deducibles en su totalidad.

MÁS ALLÁ DE LA FINANCIACIÓN: 
BENEFICIOS ADICIONALES

Los beneficios del renting tecnológico 
van más allá de la mera financiación. Al 
externalizar la gestión de los equipos tec-
nológicos, las empresas pueden centrarse 
en su “core business”, delegando en los pro-
veedores especializados tareas como la re-
paración y la actualización de los equipos. 
Esto se traduce en una reducción de costes 
operativos y en un aumento de la disponi-
bilidad de los dispositivos.

Otro aspecto a destacar, es la posibilidad 
de adaptar los contratos de renting a las ne-
cesidades específicas de cada empresa. En 

Iberent Technology ofrecemos una amplia 
gama de opciones de personalización, lo 
que permite a las empresas elegir los equi-
pos a través del amplio abanico de nuestros 
colaboradores, los plazos y las condiciones 
que mejor se ajustan a sus requerimientos, 
con una capacidad de adaptación total.

LA SOSTENIBILIDAD, UN 
VALOR AÑADIDO

En un mundo cada vez más conscien-
te de la importancia de la sostenibilidad, 
el renting tecnológico que ofrecemos des-
de Iberent también ofrece ventajas en este 
ámbito. Nuestro Renting Circular permite 
alquilar equipos en lugar de comprarlos, de 
modo que las empresas contribuyen así a 
reducir el consumo de recursos naturales y 
a minimizar el impacto ambiental.

EL FUTURO DE LA GESTIÓN DE 
ACTIVOS TECNOLÓGICOS 

El renting tecnológico se ha consolida-
do como una alternativa atractiva y flexi-
ble para las empresas que buscan optimizar 
sus recursos y mantenerse a la vanguardia 
tecnológica. Sus ventajas financieras, ope-
rativas y ambientales lo convierten en una 
herramienta estratégica para impulsar el 
crecimiento empresarial en un entorno 
cada vez más competitivo.

En Iberent Technology, estamos conven-
cidos de que el renting tecnológico es el fu-
turo de la gestión de los activos tecnológi-
cos. Por ello, ofrecemos a nuestros clientes 
soluciones personalizadas y adaptadas a 
sus necesidades, permitiéndoles acceder a 
la tecnología más avanzada sin comprome-
ter su estabilidad financiera.

El vertiginoso ritmo de 
la innovación tecnoló-
gica ha transformado 
radicalmente el panora-
ma empresarial. En este 
contexto, las empresas, 
tanto pymes como gran-
des corporaciones, se 
enfrentan al desafío de 
mantenerse a la vanguar-
dia sin comprometer su 
salud financiera. 

A punto de cumplir sus primeros 
veinte años de vida, Iberent Tech-
nology ofrece servicio en todo el 
mercado español desde su sede 
central de Barcelona y su delegación 
comercial de Madrid. 
Pionera en ofrecer algunos de los 
servicios más novedosos en el ám-
bito de la financiación de activos 
tecnológicos, la empresa se dirige 
a un perfil de cliente final es muy di-
verso, al que llega gracias a su canal 
de distribuidores, esencial para su 
modelo de negocio.  De este modo, 
Iberent ofrecemos sus servicios a 
autónomos, pequeñas y medianas 
empresas, pero también a grandes 
corporaciones y al sector educativo. 
Para todos ellos, la empresa adap-
ta la oferta disponible en función 
de sus necesidades para ofrecerles 
producto a medida que les facilite el 
acceso a los equipos que necesitan. 

CASI DOS DÉCADAS 
DE INNOVACIÓN 
CONSTANTE 
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El renting tecnológico es 
atractivo porque permite 
a empresas y autónomos 
acceder a equipos de 
última generación sin 
realizar una inversión 
inicial significativa. 

Iberent ofrece a sus 
clientes soluciones 
personalizadas 
y adaptadas a 
sus necesidades, 
permitiéndoles acceder 
a la tecnología más 
avanzada sin comprometer 
su estabilidad financiera.

EL RENTING TECNOLÓGICO, UN MOTOR DE 
CRECIMIENTO EMPRESARIAL EN 2024


