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INVERSUS LIDERA EL MAYOR GERIATRICO
EN MURCIA, UN PROYECTO DE VIDA

La consultora financiera
murciana con presencia
internacional se posicio-
na como referente en in-
versiones de alto impac-
to social

1 Complejo Asistencial Geriatrico

BENARES, que se erigird en San-

ta Catalina (Murcia), promete

convertirse en un hito en la aten-

cién a los mayores en Espafia.
Este proyecto, liderado por Inversus Cor-
porate Finance, serd el mayor de su tipo
en la regién, con 9.000 m? de terreno,
casi 3.000 m2 de zonas verdes y servicios
que redefinen la experiencia de vida de
sus residentes. José Manuel Ferndndez
Madrid, fundador y CEO de Inversus, des-
taca: “BENARES serd un hogar para to-
dos sus residentes, con el confort de un
gran hotel de 5 estrellas”.

Inversus Corporate Finance es una
consultora estratégica financiera fundada
en 2010 en respuesta a la crisis financiera
que dejé a muchas empresas sin acceso a
financiacion. La compaifiia surgié como
una solucién para los empresarios, espe-
cialmente en el sector de la construccién,
que se vieron desamparados por la banca
tradicional. Ferndndez, que vivid en car-
ne propia esta realidad, dedicé dos afios
a viajar por Europa en busca de fondos
de capital riesgo interesados en el sector
inmobiliario, lo que le permitid estable-
cer los contactos que serian clave para
fundar Inversus.

Hoy en dia, Inversus es un holding que
agrupa a nueve compaflias, abarcando
sectores estratégicos bajo una politica de
diversificacién. Segtin Fernandez, esta es-
trategia nacié de la leccién aprendida tras
el cierre de su promotora inmobiliaria en
2009: “En la vida te ponen las pruebas
y después aprendes la leccion... Aprendi
que no se pueden tener todos los huevos
en la misma cesta y me grabé a fuego en
la piel la palabra diversificar”.

UN PROYECTO TRANSFORMADOR

El proyecto del geridtrico de Murcia no
es solo una inversion inmobiliaria; es una
apuesta por un nuevo modelo de atencién
a los mayores, que pone en el centro su
dignidad y calidad de vida. “Este es el
proyecto de mi vida”, confiesa Fernandez.
"BENARES se aleja del concepto tradicio-
nal de residencia para convertirse en un
lugar donde los mayores puedan vivir en
un entorno familiar, con acceso a todos
los servicios asistenciales y médicos ne-
cesarios”.

COMPLEIO
A ¢
GERIATRICO

"Inversus da la mano
derecha al inversor y la
izquierda al empresario,
para cumplir las
expectativas de ambos”.

José Manuel Fernandez Madrid, Ceo de Inversus

La decision de embarcarse en este pro-
yecto responde a una necesidad clara:
“La Region de Murcia tiene un déficit de
6.749 plazas en residencias para mayo-
res”, explica Ferndndez. Con una media
de 2,3 plazas residenciales por cada 100
mayores de 65 afios, la demanda supera
con creces la oferta disponible. “Se hace
imprescindible que las empresas priva-
das asuman parte de la responsabilidad

“BENARES sera un hogar
para todos sus residentes,
con el confort de un gran
hotel de 5 estrellas”

y acometan este tipo de inversiones”,
afiade.

Ademaés, el proyecto no solo se cen-
tra en la rentabilidad, sino en ofrecer un
servicio de calidad a precios competiti-
vos, algo que Ferndndez considera crucial
dada la situacién actual del sector. “La
actual oferta privada no es suficiente y,
ademds, es cara, por lo que era un pro-
yecto en el que todos los inputs favore-
cieron la toma de la decisién de construir
este impresionante complejo”.

La vision de Inversus es replicar este
modelo en otros emplazamientos, comen-
zando por la costa murciana, donde ya
han iniciado la prospeccion de terrenos.
El plan estratégico de la compafiia con-
templa la expansién del proyecto a nivel
nacional e internacional, con la construc-
cién prevista para comenzar en enero de
2025.

En cuanto al futuro de Inversus Cor-
porate Finance, Fernandez prefiere avan-

INVERSORES
MINORISTAS:

UNA OPORTUNIDAD
UNICA

Inversus planea abrir el proyecto a
inversores minoristas, cediendo un
49% de la sociedad. Esta decision
refleja la filosofia de la compariia de
combinar los intereses de inversores
minoristas con las necesidades finan-
cieras de las empresas. Fernandez
sefala: “Vamos a ceder el 49% de
la sociedad para que puedan entrar
en ella nuestros inversores minoris-
tas (particulares y pymes) y algunas
otras corporaciones que ya nos han
manifestado su interés”.

Esta apertura a inversores minoristas
no es nueva para Inversus. La com-
pafia ha logrado un equilibrio entre
ofrecer productos rentables y segu-
ros para los inversores y proporcio-
nar a las empresas acceso a financia-
cién alternativa. Segun Fernandez,
“Inversus da la mano derecha al
inversor y la izquierda al empresario
y camina junto a ellos para que las
expectativas de ambos se cumplan
en los términos y plazos pactados”.

zar con cautela, enfocado en la consolida-
cién de las empresas del grupo: “Yo digo
como el Cholo: partido a partido. Pero
es cierto que tenemos muchos objetivos
que cumplir; somos un equipo demasiado
inquieto”.

Una expansion internacional, que ya
empezaron y que estd marcada por la
creacion de Inversus Capital Ltd. en Rei-
no Unido en 2018. Esta estrategia ha me-
jorado su posicionamiento global, atra-
yendo grandes compaifias y ofreciendo
a los clientes nuevas oportunidades de
inversion y financiacion.

Entre sus proyectos, destacan los Cen-
tros Auditivos Audiomed, que han demo-
cratizando el acceso a audifonos de ca-
lidad a precios justos; y Join Up Media,
productora audiovisual internacional con
proyectos en Estados Unidos e Italia. Am-
bos consolidan a Inversus como un juga-
dor clave en el sector financiero y social.
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