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POR GRUPO HORO

IBERENT 2024 UN ANO DE OPORTUNIDADES
PARA EL RENTING TECNOLOGICO

Este pasado mes de abril
se celebraron en Zaragoza
las Jornadas profesionales
de leasing y renting y la
57° Asamblea general de
la asociacién espafiola del
leasing y renting (AELR), de
la cual forma parte Iberent
Technology.

ste pasado mes de abril se cele-
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asociacion espafiola del leasing
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Iberent Technology.

En las jornadas donde tuvo la ocasién
de asistir y participar Esther Ferndndez,
Chief Administrative Officer de Iberent.
Ferndndez, con mds de 18 afios de expe-
riencia en el mundo del renting espafiol,
comparte sus reflexiones sobre las opor-
tunidades que brinda este afio 2024 para
el sector y para Iberent en particular.

IBERENT: UN FACILITADOR PARA LAS
PYMES A LA HORA DE EQUIPARSE DE
NUEVAS TECNOLOGIAS

En este escenario, Iberent destaca
como un lider en el campo del renting
tecnoldgico, ofreciendo un abanico de
ventajas que lo posicionan como la elec-
cién ideal para aquellas empresas o au-
ténomos que buscan acceder a la tltima
tecnologia de manera eficiente y renta-
ble. Las pymes espafiolas apuestan por
innovaciones y tecnologias como la In-
teligencia Artificial, la automatizaciéon
mediante robdtica u otras alternativas y
las soluciones de renting evolutivas que
ofrece Iberent para acceder a ellas evitan
tener que desembolsar grandes cantida-
des econdmicas de inversion, ademas de
ayudar con soluciones sostenibles. ¢{Cua-
les son estas ventajas que hacen de Ibe-
rent una opcién tnica en el mercado?

VARIEDAD Y CAPACIDAD DE
ADAPTACION DE SERVICIOS

Iberent comprende la importancia de
contar con la tecnologia més avanzada
por parte de las empresas. Su extenso ca-
talogo de servicios de financiacién abarca
desde soluciones para dispositivos mévi-
les o portétiles, hasta equipos de ultima
generacién de impresién 3D, robdtica
o todo tipo de equipamiento industrial
tecnolégico, todo gestionado a través de
un extenso canal de profesionales de la
distribucién en el mercado espafiol. “Las
empresas no tienen que comprometerse
a una compra ni a realizar una gran in-
version que tener en su balance, sino que

Esther Fernandez, Chief Administrative Officer de Iberent

gracias al alquiler o pago por uso ofre-
cido por Iberent, con todas las ventajas
fiscales que comprende, pueden trans-
formar sus activos del Capex al Opex”,
cuenta Esther Ferndndez.

ACTUALIZACIONES CONSTANTES:
SIEMPRE A LA ULTIMA

Para las pymes, la obsolescencia es
una preocupacién constante. Iberent
aborda este problema ofreciendo pro-
gramas de actualizacién y renovaciones
peridédicas de todos estos activos segtin la
necesidad de la empresa, asegurando que
los usuarios siempre estén un paso ade-
lante en términos de innovacién y, por lo
tanto, de eficiencia. “Este enfoque garan-
tiza que los clientes puedan disfrutar de
las ultimas caracteristicas y mejoras sin
preocuparse por la depreciacién de sus
dispositivos, ya que su cuota es estable
y totalmente deducible”, comenta Esther
Fernandez Chief Administrative Officer
de la compaiiia.

Iberent se posiciona como
un aliado estratégico

para aquellas empresas

o autonomos que

buscan mantenerse

a la vanguardia en el
mundo tecnolégico

sin comprometer su
estabilidad financiera

FLEXIBILIDAD FINANCIERA Y
ADAPTACION AL CLIENTE

El modelo de renting tecnoldgico de
Iberent elimina la necesidad de inversio-
nes iniciales significativas. Esto permite
a las empresas y auténomos mantener su

liquidez y destinar sus recursos financie-
ros a areas mas criticas. Ademas, al evi-
tar la propiedad directa de los activos, se
minimizan los riesgos asociados con la
obsolescencia y la devaluacidén gracias a
la capacidad de Iberent de adaptarse a la
necesidad individual de cada cliente, “un
factor determinante y que valoran mucho
nuestros clientes”, afirma Fernandez.

Iberent no solo ofrece un servicio
de alta calidad e innovacién, sino que
proporciona también servicios de valor
afiadido para sus clientes como el ser-
vicio de seguro multirriesgo, el soporte
de atencidn al cliente o servicios adicio-
nales como Iberent Connect, gestién de
Renting Circular. “Este enfoque holistico
garantiza una experiencia sin complica-
ciones y permite a los usuarios centrarse
en aprovechar al mdximo su tecnologia
con un objetivo claro de minimizar ries-
gos para los clientes y partners.

CONTRIBUCION A LA SOSTENIBILIDAD:
RENTING CIRCULAR.

El renting tecnoldgico no solo es be-
neficioso desde el punto de vista finan-
ciero, sino que también tiene un impacto
positivo en el medio ambiente. Optar por
el alquiler en lugar de la compra, redu-
ce la generacién de residuos electrénicos
y promueve un ciclo de vida sostenible
para los dispositivos tecnolégicos. “El
renting tecnolégico con Iberent se pre-
senta como una estrategia inteligente
para acceder a la tecnologia y ayudar a
cumplir los objetivos y las politicas ASG
de las pymes. Nos posicionamos como un
aliado estratégico para aquellas empresas
o auténomos que buscan mantenerse a la
vanguardia en el mundo tecnoldgico sin
comprometer su estabilidad financiera,
siendo sostenibles”, afirma Fernandez.

UN MERCADO LLENO DE
OPORTUNIDADES

Segtn el informe desarrollado por
Acquis Insurance y presentado durante
las jornadas de Zaragoza, un 84% de las
pymes tienen previsidn de inversién en
equipamiento y tecnologia en los préxi-
mos afios, lo que supone un incremento
de 4 puntos respecto al afio anterior. Un
crecimiento que se refleja también en el
optimismo entre las pymes encuestadas.
“Con estas expectativas, nos motiva a se-
guir el crecimiento de las ventas de pro-
ductos de tecnologia mediante soluciones
de financiacién de renting tecnolégico,
no tan solo por el crecimiento organico,
sino también por las renovaciones de ac-
tivos que se pusieron en marcha durante
la pandemia del 2020. Esto nos brinda
buenas expectativas para el sector y para
Iberent en este 2024”, concluye Esther
Ferndndez.
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