PAGINAS ESPECIALES

“En el sector se nos conoce
como las chicas del petroleo”

Blanca Petroleum comercializa
para estaciones de servicio,
instalaciones fijas para
distribucion y/o consumo de
gasodleos y gasolinas

lanca Petroleum, se constitu-
y6 hace ya mas de cinco anos,
y el 1 de abril del 2023 fue
cuando el Ministerio de In-
dustria y Comercio, junto con
la CNMC, les autorizé para
ser operadora al por mayor de productos
petroliferos. También se encuentra dada

de alta enla OMIE, y en Red Eléctrica Es-
pafiola como comercializadora de luz para
suministros a instalaciones eléctricas, a tra-
vés de su marca comercial Blanca Energy.

Pensamos en petroleo y vemos hombres su-
cios trabajando, vaqueros mirando sus pozos
y muchas corbatas. En vuestro caso, jnada
mads lejos de la realidad!

iJa, ja!l Vaqueros sucios.... Pocos; corbatas y
trajes es lo mas visto, aunque actualmente se ha
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cambiado la imagen por unos polos, camisas,
chaquetas y vaqueros (limpios).

Todo cambia, de hecho, Blanca Petroleum, es
la primera operadora al por mayor en Espafia
que esté integramente constituida y dirigida por
mujeres, sin dnimos de tener un estereotipo fe-
minista, pero si que es bonito resaltar que, en un
sector de hombres, las mujeres podamos destacar
como emprendedoras, financieras y, por supues-
to, petroleras.

Somos mujeres en un sector tradicional mas-
culino, de hecho, nos dicen “las chicas”. No va-
mos a ocultar que conseguirlo ha sido un handi-
cap por el micromachismo latente que existe
tanto por parte de hombres y mujeres. Por parte
de los primeros, confieso, que hemos acudido a
reuniones, llevando a un amigo infiltrado para
cerrar un trato, y se lo querian llevar a comer a él

“Queda combustible para
vender y, hasta que llegue
el momento, estamos y
somos entusiastas en el
crecimiento de nuestra
compania a largo plazo”

y anosotras no. Y por las mujeres también: ir a
congresos y preguntarnos donde estaban nues-
tros jefes.

sEsto ha sido buscado o el camino ha elegido
las compatiias? (historia)

Todo empez6 hace seis afios, mi socia y yo
coincidimos en una empresa de venta de com-
bustibles, yo provenia del sector de la construc-
cidn, realizando labores de contabilidad, audito-
ria, fiscal... Mi socia, por su parte, tenia
experiencia en estaciones de servicio, sabia del
sector, de precios, tarifas, clientes... Es una gran
comercial. Asi que decidimos lanzarnos un poco
ala aventura de emprender basindonos en lo
aprendido. Empezamos muy poquito a poco, pe-
ro lo que se hace de manera organizada y meti-
culosa al final tiene resultados, y hoy somos una
empresa con importantes y atractivos proyectos
de crecimiento y expansion en éreas como los
biocarburantes, las energias renovables y fertili-
zantes naturales.

Hablemos un poco de Blanca Petroleum...

Actualmente estamos comercializando a esta-
ciones de servicio, instalaciones fijas para distri-
bucién y/o consumo de gaséleos y gasolinas.
Contamos con clientes que llevan trabajando con
nosotras varios afios y otros nuevos, que han
probado el servicio de Blanca y se han converti-
do en habituales. Lo que ofrece Blanca es seguri-
dad, confianza, y trato personalizado. Queremos
que nuestros clientes nos compren por el servicio
que damos, no por el precio, sino por la calidad,
es decir, que el cliente cargue el producto en
tiempo y forma, y de existir alguna incidencia,
tenemos un servicio de atencién las 24 horas pa-
ra resolverla.

En un mundo que parece destinado a la des-
carbonizacion, ;por donde pasa el futuro de
Blanca Petroleum?

Al ser operadoras al por mayor de productos
petroliferos, estamos en la obligacién de obtener
y presentar certificados que demuestren que una
proporcion del producto que vendemos es Bio-
carburante, y eso lo cumplimos a plenitud con
satisfaccion.

La descarbonizacion es algo que ya estamos
trabajando, invirtiendo en formacién y en pro-
gramas: tenemos a Blanca Energy para el desa-
rrollo de proyectos en energias renovables, reuti-
lizacién de residuos, y temas muy interesantes
que esperamos se vayan realizando en medio de
esta transicion al futuro verde y sostenible, apor-
tando a reducir o mitigar nuestro impacto direc-
to e indirecto en la huella de carbono. Atin queda
combustible para vender y, hasta que llegue el
momento, estamos y somos entusiastas en el cre-
cimiento de nuestra compania a largo plazo.

www.blancapetroleum.es



