
¿Cuáles son las líneas estratégicas de Iberent 
Technology para afrontar este 2024?

2024 ha empezado como terminamos el 
año pasado, con crecimiento, habiendo sido un 
año impresionante para Iberent Technology. 
Hemos experimentado un incremento de doble 
dígito en los KPIS principales de facturación, 
margen y crecimiento de clientes, de manera 
que esperamos seguir a lo largo del año con es-
ta misma tendencia. Este crecimiento ha sido 
posible gracias a nuestra clara apuesta por la 
innovación para desarrollar el crecimiento del 
Renting Tecnológico en el mercado español, 
algo que hemos hecho con una estrategia basa-

da en la colaboración con el canal de distribu-
ción, en la fidelización de clientes y, cómo no, 
en acuerdos estratégicos como la alianza con 
Apple Financial Services.

La IA Generativa y las nuevas tecnologías 
hacen que las empresas estén en constante 
evolución y adaptación ¿Cómo puede Iberent 
Technology ayudar en este cambio tecnológi-
co necesario?

Nuestras soluciones de Renting Tecnológi-
co permiten a las empresas afrontar estos retos 
y adaptar las nuevas tecnologías y equipamien-
to necesario de una forma rápida, ágil y segura, 
accediendo a estas sin un desembolso de capi-
tal inicial, gracias a las cuotas. Además, ofre-
cen ventajas fiscales, ya que estas cuotas son 
totalmente deducibles.

¿Cómo beneficia al canal de distribución de 
tecnología o equipamiento las soluciones 
financieras de renting que ofrece Iberent?

Parte fundamental de nuestro éxito es 
nuestra estrecha colaboración con todo el ca-
nal de distribución. Nuestra oferta de solucio-
nes financieras ayuda a nuestros “partners” a 

hacer crecer su negocio ofreciendo una fórmu-
la de pago alternativa como es el renting, con 
todas sus ventajas.

¿Qué otros factores contribuyen al éxito de 
Iberent Technology?

Nuestro compromiso con la innovación 
tecnológica ha sido esencial. Seguimos invir-
tiendo en soluciones digitales avanzadas como 
“Iberent Shop&go” (para los e-commerce de 
nuestros partners) o “Iberent Connect”, apues-
tas que nos han hecho valedores del reconoci-
miento por parte del Ministerio de Ciencia e 
Innovación, que nos ha otorgado el sello de Py-
me innovadora.

¿Cuáles son las ventajas y bondades del 
renting tecnológico?

Las ventajas son muchas. Desde el punto de 
vista financiero, permite a nuestros clientes 
mover del Capex al Opex este tipo de inversio-
nes y optimizar la gestión de activos tecnológi-
cos, que son totalmente deducibles a nivel fis-
cal. Además, no tienen que descapitalizarse, ya 
que no es necesario realizar una inversión ini-
cial. El renting permite tener los equipamien-
tos actualizados y ofrece la tranquilidad de te-
ner todos los activos asegurados a todo riesgo 
gracias a servicios como nuestro seguro multi-
rriesgo Iberent. Por último, soluciones como 
nuestro Renting Circular permite trabajar de 
una forma eficiente y comprometida con el 
medio ambiente.

¿Qué planes tiene Iberent Technology para 
seguir potenciando su negocio?

La empresa está comprometida con ofrecer 
un servicio de excelencia a nuestros clientes y 
colaboradores, para quienes tenemos el objeti-
vo de minimizar sus riesgos. Estamos a punto 
de cumplir 20 años en el mercado español y la 
fidelidad de nuestros clientes durante todo este 
tiempo nos avala, pero tenemos claro que to-
davía hay un gran potencial de crecimiento en 
el mercado empresarial de nuestras soluciones 
de renting tecnológico. Y lo hay gracias al cam-
bio de paradigma pasar de comprar tecnología 
a las soluciones de pago por uso o alquiler co-
mo las que ofrecemos desde Iberent, mucho 
más flexibles y con capacidad de adaptación

Iberent Technology se ha 
destacado como una empresa líder 
en soluciones de renting 
tecnológico y equipamiento en el 
mercado español para las 
empresas y el sector educativo. 
Hablamos con Thomas Imfeld, CEO 
de la compañía.

www.iberent.es
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