
R
esulto Consultoría emerge 
como un vórtice de innovación 
tecnológica en la vertical sa-
nitaria de SAP, comprometida 
con generar soluciones van-
guardistas. Corría el año 2016 

cuando nació el proyecto de la mano de los 
dos socios administradores, Alberto Rome-
ra y Jorge Sousa (arquitecto de soluciones y 
con quien hoy hablamos). Actualmente, han 
evolucionado hacia un modelo horizontal que 
los define, impulsando la colaboración crea-
tiva. “Hemos conseguido evolucionar nuestra 
definición de ‘consultora’ hacia una más cer-
cana a ‘ecosistema innovador’ donde cultiva-
mos cada idea hasta su máximo potencial”.

Me ha llamado la atención esta frase: “Con-
sultora de calidad y cercana a precios de ver-
dad”. ¿A qué os referís exactamente?

Nuestro lema ‘calidad y cercanía a precios 
de verdad’ refleja nuestra filosofía de trans-
parencia y excelencia, garantizando que cada 
euro invertido en nuestros servicios sea un 
paso hacia el éxito tangible de nuestros clien-
tes. No pretendemos hacer cautivo a ninguno 
de nuestros clientes, para nosotros lo princi-
pal es que el trabajo realizado sea excelente; 
en determinadas ocasiones, el éxito pasa por 
colaborar con otros proveedores, para noso-
tros no supone ningún problema, al contra-
rio, nos adaptamos y nos encanta nutrirnos 
con otros puntos de vista. Esta visión forma 
parte de nuestro ADN y puedo garantizar 
que es disruptiva en la comparación con 
otros modelos actuales. 

¿Qué servicios ofrecéis y para qué tipo de 
clientes?

Desde la nube hasta el código, Resulto 

Consultora ofrece un abanico de servicios 
que son el catalizador para que startups y 
corporaciones reinventen su futuro digital. 
Estamos especializados en la vertical sanita-
ria de SAP, pero esta especialización no nos 
ha trabado en la adquisición de expertise en 
otras áreas como SAP Fiori, SAP BTP, desa-
rrollo móvil, IA… Evolucionamos y nos for-
mamos al ritmo vertiginoso de crecimiento 
de la tecnología, algo exigente, pero que nos 
permite llevar a cabo proyectos impensables 
para muchos de nuestros clientes.

Además, estáis muy volcados con la inserción 
laboral de los jóvenes extremeños…

Creemos en el talento joven de Extrema-
dura, y estamos dedicados a ser la plataforma 
de lanzamiento que los catapulte hacia una 
carrera tecnológica sin fronteras. No hay más 
que echar un breve vistazo a nuestra planti-
lla: 100% extremeña. Seguimos creciendo y 
colaborando a través de los programas de 
prácticas en empresas promovidos por los 
Grados de FP Superior y UEx. Tanto es así 
que tenemos compañeros que comenzaron su 
andadura con nosotros a través de estos pro-
gramas y hoy cuentan ya con hasta 7 años de 
experiencia, siempre a nuestro lado.

¿Qué novedades tendremos este año que acaba 
de empezar?

Este año, Resulto se reinventa trayendo al 
mercado soluciones disruptivas que prome-
ten no solo seguir la tendencia, sino definirla. 
Con la noticia oficial por parte de SAP de 
descontinuar la vertical sanitaria, necesitába-
mos reinventarnos para seguir evolucionan-
do y, por supuesto, para seguir generando va-
lor en los proyectos de nuestros clientes. 

Con estas premisas nace 
RHP for S/4HANA, una 
plataforma embebida en el 
ecosistema de SAP que per-
mitirá a los clientes hacer 
una transición mucho más 
ágil, económica y segura ha-

cia un ambiente tecnológico innovador y es-
tandarizado en SAP S/4HANA. Tenemos a 

grandes partners colaborando desde el naci-
miento del proyecto, como podría ser VIDAL 
Vademecum, con su sistema de información de 
medicamentos y ayuda a la prescripción clíni-
ca, lo cual ha impulsado nuestro diseño e im-
plementación y, como citábamos anteriormen-
te, la clave del éxito no siempre es hacerlo todo 
tú mismo, nuestra sinergia con los mejores del 
mercado en sus áreas así lo avala.

Durante los próximos meses vamos a ha-
cer mucho ruido porque, sin ninguna duda, 
es una interesantísima opción para cualquier 
cliente cuyo HIS actual se vea afectado por 
esta descontinuación oficializada por SAP. Es 
por ello que transmitimos tranquilidad, es el 
momento de planificar y de apostar por un 
cambio a mejor con unas garantías de migra-
ción absolutas y con capacidad autónoma pa-
ra los clientes de extender y evolucionar la 
plataforma.

Resulto Consultoría, gracias a 
su amplio porfolio de servicios, 
ayuda tanto a startups como 
a corporaciones a dar un salto 
cualitativo en su camino digital
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“Garantizamos que 
cada euro invertido en 
nuestros servicios es 
un paso hacia el éxito 
tangible de nuestros 
clientes”

“Desde la nube hasta 
el código, reinventamos 
el futuro digital 
de las empresas”

www.resultoconsultoria.com
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