Catalizanc

En un afo decisivo para
la transformacién digital,
SuiteLoop de Adiss se
ha posicionado como un
agente de cambio en el
sector de las asesorias
en Espana.

on una facturacién espe-

rada de 3 millones de eu-

ros a cierre de 2023 y el

apoyo del programa Kit
Digital, SuiteLoop estd marcando
un antes y un después en la digitali-
zacion de despachos profesionales
y de los clientes de este.

EL EFECTO KIT DIGITAL

El Kit Digital, un programa de
subvenciones destinado a impulsar
la digitalizacién de las PYMES, in-
cluidas asesorias y sus clientes, ha
sido un factor clave en la répida
adopcién de la tecnologia. Adiss no
solo ha facilitado el acceso a estas
subvenciones sino que también ha
asesorado a sus clientes en el proce-
so, asegurando una transicion tec-
noldgica fluida y efectiva.

CRECIMIENTO EXPONENCIAL
Y ADOPCION DEL MERCADO

La tendencia de crecimiento de
SuiteLoop es clara, con la suma de
asesorfas mes a mes, esperando su-
perar los 650 clientes para fin de
aflo. Este aumento, respaldado por
la confianza depositada en las he-
rramientas de SuiteL.oop por gran-
des y pequeas asesorias, refleja la
importancia de un software compe-
tente en la era digital.

ERPLOOP Y KAIROSHR: PUNTOS
FUERTES EN EL PORTAFOLIO

La destacada performance de
ERPLOOP, con mas de 1000 licen-
cias vendidas en tres meses, y el
éxito emergente de KairosHR,
muestran la relevancia y el valor
que SuiteLoop aporta al mercado.
Estas herramientas no solo optimi-
zan operaciones sino que también
desbloquean nuevas oportunidades
de servicios para asesorias.

INVERSION Y EXPANSION
DE KAIROSHR

Con la creciente popularidad de
KairosHR, destacandose en el mer-
cado de soluciones de recursos hu-
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Victor Pérez Socio propietario de SuiteLoop

manos, los inversores han comen-
zado a mostrar un interés significa-
tivo en apoyar su desarrollo. Adiss
se encuentra en la etapa de selec-
cion del socio inversor ideal, bus-
cando a aquel que no solo aporte
capital sino también conocimiento
estratégico para solidificar a Kai-
rosHR como lider en el segmento
de clientes de asesorias. Esta poten-
cial inversion es un voto de confian-
za en la vision de Adiss y promete

catapultar a KairosHR a la vanguar-
dia del mercado.

NUEVO PARADIGMA

Con el respaldo del Kit Digital y
un enfoque innovador en la digita-
lizacién, Adiss y SuiteLoop estan
estableciendo un nuevo paradigma
en el sector asesor. La transforma-
cién digital ya no es una opcion, si-
no una necesidad imperativa, y con
la guia de Adiss, asesorias de toda

Espafia estan no solo alcanzando si-
no también superando sus metas
tecnologicas. “Hemos disefiado to-
dos nuestros productos pensando
en los cambios normativos que se
avecinan como la factura electréni-
ca y los sistemas informaticos de
facturacién, que van a modificar la
forma en que los asesores prestaran
sus servicios en los préximos afios”,
explica Victor Pérez, socio propieta-
rio de SuiteLoop.

0 larevolucion digita
con el apoyo del Kit Digital

La empresa preve
obtener una
facturacion
proyectada de 3
millones y un
crecimiento acelerado
gracias a las
subvenciones

SuiteLoop es un
conjunto de
herramientas SAAS
(Software as a
service) disenadas
para mejorar la
colaboracion del
cliente con la asesoria
y aumentar su
productividad, a la vez
que les permite
monetizar su relacion
cliente-asesoria

PERSPECTIVAS

De cara al futuro, desde la direc-
cién de la empresa se apuesta por
continuar mejorando sus productos
actuales y, al mismo tiempo, por
ampliar su base de clientes. En este
sentido, el equipo de I+D de la
compaiiia trabaja en la manera de
incorporar la Inteligencia Artificial
como palanca de cambio de los ase-
sores.

A nivel de estrategia, se trabaja
en la posibilidad de encontrar in-
versores que apuesten por el valor
afadido de sus soluciones y, con su
ayuda econdmica, consoliden el
crecimiento que permita a SuiteLo-
op reforzar su posicionamiento co-
mo referencia en el sector.
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