SEGURIDAD REMITIDO

“GlobalSist mantiene su crecimiento
y preveé cerrar 2023 con un aumento

de facturacion del 30%”

Juan Carlos Sanz-Viveros, CEO de GlobalSist

GlobalSist es una compaiiia de seguridad y contraincendios que ha ganado
protagonismo en el sector rdpidamente en los ultimos tres afios. El empresario
Manuel Torreblanca, la puso en manos de Juan Carlos Sanz-Viveros, el actual
CEO, y el tiempo ha demostrado el acierto de la decision: la compaiiia es hoy
una referencia en la proteccion de parque fotovoltaicos, infraestructuras
criticas o salas de exposiciones, entre otros dmbitos.

1 equipo humano, la

tecnologia y, sobre

todo, un trato muy es-

pecifico a cada cliente,

son la clave del impor-
tante crecimiento que estad expe-
rimentando GlobalSist. En esta
entrevista, Sanz-Viveros hace un
repaso al pasado, presente y fu-
turo de este proyecto.

¢Cudl es el origen de la compa-
fia?

La empresa surge en 1969,
aunque la marca y el inicio de la
actividad mas ajustada a lo que
somos hoy se produce en 2012,
cuando Manuel Torreblanca deci-
di6 desprenderse de la actividad
de vigilancia fisica y se centrd en
la tecnologia. La vocacién de la
compaiiia es utilizar la tecnolo-
gla para disefiar proyectos de se-
guridad a medida para nuestros
clientes.

¢Coémo ha evolucionado desde
entonces?

GlobalSist nace como marca
comercial en 2021, sustituyendo
a la marca anterior. Nuestro obje-
tivo era claro: ser una compafiia
de referencia en el sector de la se-
guridad de sistemas y proteccién
contra incendios de forma inte-
gral. Y decidimos centrarnos en
clientes industriales, que hoy son
la parte mas importante de nues-
tra cifra de negocio. Por supues-
to, no nos olvidamos de nuestro
cliente residencial, que aun man-
tenemos.

En los ultimos ejercicios, la com-
pafiia ha protagonizado un des-
pegue importante. ¢Cudl fue el
punto de inflexion?

Asi es. Hasta el afio 2020 es-
tuvimos muy especializados en
las soluciones de seguridad para
plantas fotovoltaicas, pero hemos
abierto el espectro. Hemos crecido
tanto en cifra de negocio como en

territorios, y eso nos ha llevado a
incrementar nuestras soluciones y
servicios, y a aplicar nuestro know
how a otras areas complementa-
rias, como la proteccién contra
incendios, que es un ambito muy
técnico y exigente.

¢A qué ritmos estd creciendo,
cudles son las cifras de negocio?

GlobalSist vive un gran mo-
mento. A pesar del dificil contex-
to econémico de los dos ultimos
afios —incremento de precios de
materiales, alza de tipos de inte-
rés, crisis econdémica...— man-
tenemos crecimientos a doble
digito. En 2023 prevemos un cre-
cimiento del 30%, es decir, que
llegaremos a unas ventas de unos
7 millones de euros.

Lo mds importante es que el
proyecto es sostenible: la cifra de
negocio es una consecuencia de
mejorar tanto en volumen como
en rentabilidad, sin perder de vis-
ta la atencién a nuestros clientes.

¢Cudles son las dreas de especia-
lizacion de la compafiia?

Tenemos dos dreas principa-
les de actividad. La primera es el
disefio e implementacién de sis-
temas de seguridad electrénica.
Por ejemplo, sistemas de CCTV
con analitica de video, donde los
dispositivos, a través de Inteligen-
cia Artificial (IA) y algoritmos de
deep learning, mejoran la capa-
cidad predictiva sobre una intru-
sién o incidente. En este campo
somos una compaiflia de referen-
cia en la proteccién de plantas
fotovoltaicas: protegemos mas
de 50 instalaciones en Espafia y
Latinoamérica, que suman casi 7
GW de produccién de energia lim-
pia. Nos sentimos muy orgullosos
contribuir a la sostenibilidad del
medioambiente.

Nuestra segunda gran espe-
cialidad es la proteccién contra
incendios, deteccién y extincidn.
Hemos realizado proyectos de
gran envergadura, como el tinel
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una referencia en la
proteccion de plantas
fotovoltaicas, donde
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y Latinoamérica que
suman casi 7 GW de
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limpia
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de Valls, la ciudad deportiva del
Betis, el tinel Monrep0s, edificios
de viviendas, bases militares...
Esta linea de negocio significa casi
un 20% de nuestras ventas.

¢Y cudles son los elementos dife-
renciales de Globalsist?

Sin duda, las personas. El
equipo humano esté orientado al
cliente, y desde todas las funcio-
nes debemos dar nuestra mejor
respuesta a sus necesidades. Es
importante buscar continuamente
puntos de mejora que nos hagan
ser un poco mejores cada dia.

¢Hay prevision de abrir otras li-
neas de negocio?

Estamos explorando conti-
nuamente nuevas tecnologias y
entendiendo cémo su aplicacién
puede mejorar la vida de las per-
sonas. Uno de los focos estd pues-
to en la inteligencia artificial, que
nos estd haciendo evolucionar ra-
pidamente.

¢Cudles son las perspectivas de
la compaiiia para los préximos
tres afios?

Pensamos que vamos a mante-
ner un crecimiento sostenible de
entre el 10 y el 20%. En Espafia,
el crecimiento organico de la com-
paififa va a hacer que aumentemos
mucho nuestra presencia. Y espe-
ramos también muchas oportu-
nidades de negocio en Europa y
Latinoamérica, donde el sector de
las energias renovables sigue en
crecimiento y nosotros tenemos
mucho que aportar.

Por otro lado, nuestra idea
también es crecer inorgdanica-
mente, mediante adquisiciones
de empresas que faciliten nuestro
objetivo de ser una compaiiia de
referencia en el mercado de la se-
guridad. Con estos movimientos,
confiamos en superar los 12 mi-
llones de euros de facturacién en
tres aflos.

Estas operaciones deben ser
complementarias al excelente
trabajo que los distintos equipos
estan haciendo, incrementando
nuestras posibilidades comercia-
les, operativas y de mejora en
nuestro servicio al cliente.
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