PAGINAS ESPECIALES

MADRID TECH SHOW

Westcon lidera la transformacion
del distribuidor IT

Fundada en 1985 por Thomas Dolan,
Philip Raffiani y Roman Michalowski,
Westcon contribuyo a cambiar

la forma de vender productos
informaticos, afiadiendo valor
mediante la prestacion de asistencia
técnica, formacion, marketingy
financiacion a pequenas empresas.
Hoy, Westcon-Comstor cuenta con
mas de 3500 empleados y oficinas
enmas de 70 paises de Europa,
Asia-Pacifico y Africa.

egtin explica Miguel Almeida,
Country Sales Director en Espa-
fa, el objetivo de la compaiiia es
“combinar la vision del sector, los
conocimientos técnicos y mas de 30
afios de experiencia para catalizar
el éxito de proveedores y partners, conectando
alos principales proveedores de TI del mundo
con un canal de distribuidores tecnoldgicos,
integradores de sistemas y proveedores de ser-
vicios para llevar las ultimas tecnologias al mer-
cado, impulsando su adopcién y ampliacion”.

A partir de un enfoque basado en los datos, la
innovacién digital (incluido el reciente lanza-
miento de su marketplace, PartnerCentral) y su
experiencia en los 4mbitos de la ciberseguridad y
las redes, Westcon lidera la reconfiguracién del
papel del distribuidor en la era de las platafor-
mas, la suscripcién y el SaaS. “También nos cen-
tramos en la sostenibilidad y recientemente nos
hemos convertido en el primer gran distribuidor
mundial de TT en obtener la validacién de la ini-

(Flexible Payment Solutions)

Partner value proposition

ciativa Science Based Targets (SBT1) para nues-
tros objetivos de cero emisiones para 2050, afia-
de Almeida.

WESTCON EN MADRID TECH SHOW

Westcon acude a Madrid Tech Show para
reunirse con empresas y proveedores de la in-
dustria tecnoldgica, incluidos los sectores de ci-
berseguridad, big data, IA, comercio electrénico
y marketing digital. En este sentido, Miguel Al-
meida explica que su stand “cuenta con la presen-
cia de nuestros vendors, entre ellos, Crowdstri-
ke, Zscaler, AT&T, F5, Symantec, Juniper
Networks, Ruckus Networks y Extreme Ne-
tworks. Cada uno de ellos ofrecera una charla
informativa en la que compartiran sus innova-
ciones y avances tecnoldgicos”.

ROADSHOW WESTCON PARTNER EXPERIENCE 2023
Westcon creé en 2023 el roadshow Westcon
Partner Experience, donde los directores de los
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diferentes dmbitos de la empresa presentan todos
sus servicios y soluciones de valor afiadido en
distintas ciudades. La parada final estd progra-
mada para el 16 de noviembre en un evento de-
nominado ‘Synaesthesia Experience by Westcon’,
cuyo registro se encuentra abierto.

LA COMUNIDAD TECHXPERT

La compafiia cuenta con una exclusiva comu-
nidad de expertos en ciberseguridad llamada
Westcon Tech Xpert, que brinda capacitacion
exclusiva, informacion, eventos, redes y recom-
pensas para impulsar la adopcion de las ultimas
tecnologias.

WESTCON 3D LAB

Westcon dispone de laboratorios virtuales de
demostracion Unicos y multifabricante que per-
miten al canal y a sus clientes probar las solucio-
nes de seguridad combinadas de varios fabrican-
tes en casos de uso especificos, ahorrando
tiempo y dinero al momento de evaluar solucio-
nes de seguridad provenientes de diversos pro-
veedores.

FLEX

En el mundo industrial, los fabricantes estin
migrando a un modelo de negocio direccionado
hacia el software, mientras que los usuarios fina-
les estan demostrando una preferencia por los
modelos de suscripcion. Flex ofrece opciones de
pago flexibles disefiadas para ayudar a ‘comprar’
soluciones mas facilmente, combinando la factu-
racion de soluciones con la distribucién tradicio-
nal, ayudando a acelerar la adopcién de la tecno-
logia més reciente y ofreciendo a los clientes
suscripciones que eliminan las limitaciones de
presupuesto.

westconcomstar.com



