PAGINAS ESPECIALES

LA VUELTA AL COLE

Lyreco Iberla es la filial
espanola del distribuidor
l{der europeo y tercer
distribuidor mundial de
soluciones para el espacio
de trabajo.

1 grupo Lyreco opera directamen-

te en 25 paises de Europa y Asia.

A dia de hoy, cuenta con 12.000

empleados cuya misién comun es

ser pioneros en ofrecer de forma

sostenible lo que cualquier lugar
de trabajo necesita, de manera que sus em-
pleados puedan centrarse en lo que mds im-
porta: su negocio.

En Espafia, Lyreco naci6 hace mds de
30 afios (en 2011 en Portugal), superando
actualmente los 700 empleados. Lyreco Ibe-
ria cuenta con mds de 11.000 productos en
catalogo de material de oficina, mobiliario,
equipos informdticos, soluciones de impre-
sién, equipos de proteccién individual, hi-
giene, café y catering, y trabaja con las mar-
cas mas reconocidas del mercado. Ademas,
ofrece el servicio de entrega en 24h en casa
o en el lugar de trabajo.

Toca volver a la escuela. ¢El lapicero, los
boligrafos de 4 colores y las gomas han
pasado a la historia con la digitalizacion?

Al contrario de lo que podamos pen-
sar, este tipo de productos no han desapa-
recido, simplemente han evolucionado y
actualmente podemos encontrar, en mu-
chos de ellos, una mayor gama cromatica
y un disefio mds ergondmico y moderno.
De hecho, nuestros bestseller son cartuli-
nas, productos de escritura y, obviamente,
papel. Ademads, sobre todo en edades mas
jévenes, la educacién sigue basdndose en
gran parte en talleres y actividades manua-
les que perfeccionan la motricidad fina de
los nifios y estimulan su creatividad. Es por
ello que los cursos de infantil y primaria son
los que mds interés tienen en la compra de
material escolar.

Podemos afirmar pues que la digitaliza-
ci6én y el material escolar al uso conviven
perfectamente y ambos siguen teniendo sa-
lida en el mercado de cara a la vuela al cole.

¢Qué productos ofrecéis para la vuelta al
cole?

En Lyreco trabajamos con productos
para todas las edades y niveles educativos.
Contamos con un catdlogo que incluye jue-
gos diddcticos para los mds pequefios; ma-

“Es esencial que las aulas

aprovechen al maximo Ias
herramientas tecnoloégicas
disponibles”

GIAMPIERO MAGGIONI Marketing Director Lyreco Iberia

terial para manualidades y expresion plds-
tica (como pueden ser cartulinas, plastilina
o pinturas de todo tipo); también tenemos
una gran variedad de productos de escritura
y dibujo, ademds de cuadernos y agendas.

Por otro lado, también ofrecemos pro-
ductos para equipar las aulas desde escuelas
hasta universidades, como mobiliario, ma-
terial tecnoldgico y productos de servicios
generales, como puede ser un botiquin o
productos de limpieza.

Y todo un catdlogo para digitalizar las
aulas...

Correcto. Dentro de nuestro surtido
contamos con una gran variedad de pro-
ductos para potenciar el aprendizaje en las
aulas gracias a la tecnologia. Este incluye
productos como paneles y pizarras interac-
tivas, proyectores, tabletas, videocdmaras,
impresoras 3D o gafas de realidad virtual,
entre otros.

¢Qué novedades destacarias para este
curso?

Hemos puesto el foco en los productos
para la digitalizacién de las aulas, amplian-
do nuestra gama y contando con las mejo-
res marcas del mercado.

Otro punto a destacar son los productos
personalizados, imprescindibles para cual-
quier colegio o escuela. El material escolar
que mds se solicita personalizar son boligra-
fos, libretas y agendas, pero contamos con
muchos més productos con opcién a perso-
nalizacién que pueden ser interesantes de
cara a regalos de Navidad o de fin de curso.

¢Como ayudan en la educacion estos ele-
mentos tecnoldgicos?

En la era digital en la que vivimos, es
esencial que las aulas se adapten y aprove-
chen al maximo las herramientas tecnologi-
cas disponibles. La incorporacién de dispo-

sitivos innovadores en el entorno educativo
puede marcar la diferencia en el sistema de
ensefianza y el proceso de aprendizaje, brin-
dando a los estudiantes experiencias inte-
ractivas y estimulantes.

Estos recursos tecnoldgicos sirven de
apoyo para que el alumnado pueda am-
pliar sus posibilidades de presentar ante
los compafieros; interactuar, estimulando la
participacién y la comunicacién en el aula;
e investigar, fomentando la creatividad y el
pensamiento critico.

¢Cudl es la mision de Lyreco con su divi-
sion de escolar?

Es comun con el resto de los verticales de
la empresa: ofrecer a cualquier tipo de ne-
gocio (en este caso centros educativos) todo
lo que puedan necesitar para el desarrollo
de su actividad, de manera eficaz y rapida,
gracias a la entrega en 24h.

En cuanto a escolar, buscamos ofrecer
productos y servicios para todos los espacios
del centro: aulas, comedor y cocina, secre-
taria, recreo... Ademads, contamos con un
amplio surtido de producto que nos permite
adaptar cada aula a las necesidades espe-
cificas de cada nivel educativo. Para ello,
contamos con un servicio de asesoramien-
to, de esta manera nos aseguramos de que
todos los clientes encuentran exactamente
aquello que necesitan.

¢Hacia donde va la tendencia actual de
los productos y servicios que Lyreco ofrece
a los centros educativos?

Viendo las tendencias actuales y la evo-
lucién de las necesidades de los colegios,
hay dos areas de innovacién muy impor-
tante que estamos cubriendo. Por una parte
la tecnologia aplicada a la educacién con
todos aquellos materiales y productos tec-
nolégicos y audiovisuales como pizarras
digitales u ordenadores portatiles que son,

cada vez mds, parte integrante de las clases.
Y, la ergonomia, con productos desde sillas
hasta mesas o accesorios fundamentales
para garantizar la salud y el bienestar de
alumnos y profesores.

Acabemos hablando de la apuesta de Lyre-
co por la sostenibilidad, ¢cudl es su rele-
vancia dentro de la estrategia global de
la marca?

Desde Lyreco nos comprometemos a uti-
lizar y vender productos y servicios mds sos-
tenibles. Es uno de los pilares principales de
nuestra estrategia GREAT26, donde nuestro
objetivo es que el 90% de nuestras ventas co-
rresponda a productos sostenibles en 2026.

Para ello hemos desarrollado la Sustaina-
ble Selection, una nueva metodologia para
identificar productos y servicios sostenibles.
Esta evaluacion busca fortalecer el proceso
actual de compras de Lyreco con iniciati-
vas, acciones y decisiones mds sostenibles.
Tiene en cuenta la seleccién de productos
de proveedores sostenibles, fabricados con
materiales y embalajes reciclables en mas
del 80% y que contribuyen a cuidar el me-
dio ambiente, al bienestar y seguridad de
las personas, o mejorar el impacto social en
las comunidades locales.

Queremos pasar de un modelo lineal
(extraer — fabricar — desechar) a una eco-
nomia circular, ofreciendo alternativas sos-
tenibles de todos los productos que venda-
mos, mejorando la reciclabilidad tanto de
los productos como del embalaje y ofrecien-
do canales de reciclaje de residuos donde
sea posible.

“Lyreco,

www.lyreco.es




