
Las oportunidades de nego-
cio que presenta Cataluña 
y, en concreto la provincia 
de Barcelona, llevaron a la 

dirección de GexBrok, liderada 
por José Ángel Benito, socio direc-
tor, a abrir su primera oficina en 
la ciudad condal en el mes de 
marzo de este 2022.  

Esta estrategia se suma a la re-
ciente integración, en diciembre 
de 2020, de GexBrok en la firma 
internacional ETL Global con pre-
sencia en más de 80 países y cuya 
sede española se encuentra en la 
misma ciudad de Barcelona.  Se-
gún confiesa José Ángel Benito, 
“la integración de Gexbrok en ETL 
Global ha supuesto para nosotros 
un antes y un después y fue el ini-
cio de nuestra expansión en Cata-
luña”. A pesar de que la red de ofi-
cinas de GexBrok cuenta con más 
de 50 puntos de atención reparti-
dos por toda España, la firma no 
contaba con presencia en esta re-
gión hasta este año. A raíz de la in-
tegración, hemos pasado a ser el 
partner de seguros oficial de la fir-
ma en España teniendo la oportu-
nidad de prestar nuestros servicios 
a todas las empresas del grupo.  

La rama de seguros de empresa 
ha crecido tras la integración de 
GexBrok en ETL Global: ofrecen 
seguros de salud para trabajado-

res, planes de retribución flexible, 
seguros para directivos, seguros 
por cese de actividad para traba-
jadores autónomos y más seguros 
enfocados a empresarios y empre-
sas. José Ángel nos habla de la 
operativa existente entre el equi-
po de GexBrok y ETL Global “esta-
mos en contacto directo. Tenemos 
un equipo de profesionales exper-
tos en seguros para empresas que 
son los encargados de ofrecer los 
mejores productos con las mejores 
condiciones a las empresas del 
grupo. Auditamos cada empresa, 

definiendo los riesgos que asu-
men y las coberturas que requie-
ren para darles una propuesta in-
tegral”.  

 
GexBrok aterriza en Barcelona 
en 2022 

Tras la integración de GexBrok 
en ETL Global, la dirección de la 
empresa apostó por expandirse 
en Barcelona y, para ello, apertura 
una nueva oficina, bajo el mando 
de Jesús María García, director de 
zona este de GexBrok que destaca 
que los primeros meses de anda-

dura han sido “inspiradores y de 
mucho trabajo”. Esfuerzo y traba-
jo, cuyos frutos se empiezan a re-
coger seis meses después con la 
adquisición de tres nuevas corre-
durías que pasarán a formar parte 
del negocio de GexBrok.  

Meses de trabajo y de estudio 
del escenario de las corredurías 
en Barcelona han llevado al equi-
po de GexBrok a formalizar tres 
importantes acuerdos comerciales 
que, en conjunto, aportarán al ne-
gocio de GexBrok un total de casi 
3.000 clientes, más de 5.800 póli-
zas suscritas y unas primas inter-
mediadas de 3.480.000 euros.   

 
Llargues Correduría de Assegu-
rances 

Una de las operaciones comer-
ciales que ha llevado a cabo Gex-
Brok en los últimos meses para 
afianzar su presencia en Barcelona 
es la compra de la cartera de clien-
tes de Llargues Correduría de As-
segurances formada por casi 900 
clientes, más de 1900 pólizas sus-
critas y unas primas intermedia-
das de más de 1.800.000 euros. 

La presencia de Llargues Corre-
duría de Assegurances en Barcelo-
na está totalmente consolidada y 
con la adquisición de su cartera 
por parte de GexBrok, sus clientes 
pasarán a poder disfrutar de los 

beneficios que ofrece la corredu-
ría a sus clientes: un equipo multi-
disciplinar de más de 30 profesio-
nales, acuerdos comerciales con 
las compañías de seguros más im-
portantes del país y una cartera 
de servicios que cada día va en 
aumento.  

 
Assegurances Associades Co-
rreduría de Seguros 

En el caso de Assegurances As-
sociades Correduría de Seguros, si 
estamos ante una adquisición del 
100% de la compañía que pasa a 
integrarse en GexBrok, firma inte-
grada en el grupo internacional 
ETL Global con presencia en más 
de 80 países del mundo.  

La adquisición de Asseguran-
ces Associades Correduría de Se-
guros aportará a GexBrok 280 
clientes nuevos, más de 400 póli-
zas suscritas y unas primas inter-
mediadas de más 180.000 euros.  

 
Un tercer proyecto que se mate-
rializará en 2023 

Con fecha de 2023 se materia-
lizará la adquisición de una terce-
ra correduría que aportará al ne-
gocio de GexBrok una cartera de 
más de 1.700 clientes, más de 
3.500 pólizas suscritas y unas pri-
mas intermediadas de más de 
1.500.000.  

La adquisición de estas tres co-
rredurías por parte de GexBrok 
sumada a la integración de la fir-
ma en el grupo internacional ETL 
Global son los cimientos sobre los 
que sustenta esta estrategia de ex-
pansión y crecimiento en la ciu-
dad condal que está llevando a ca-
bo GexBrok en los últimos años.  

Los objetivos marcados por la 
firma son claros: continuar esa ex-
pansión a través de su negocio 
propio y mediante la formaliza-
ción de nuevos Élites, el modelo 
de negocio de delegaciones que 
GexBrok ha diseñado y que acu-
mula ya más de 50 puntos de 
atención.  

Esta expansión, las metas y ob-
jetivos de la firma serán algunos 
de los puntos a tratar en la próxi-
ma VIII Convención Red Élite 
GexBrok 2022 que tendrá lugar el 
próximo 10 de noviembre en la 
ciudad de Cáceres y a la que está 
previsto acudan más de 150 pro-
fesionales del sector de las corre-
durías de seguros.  

 

 CORREDURÍA REMITIDO

https://gexbrok.es/
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GEXBROK   
AFIANZA SU PRESENCIA EN BARCELONA CON LA 
ADQUISICIÓN DE TRES NUEVAS CORREDURÍAS

En un escenario como el actual en el que la concentración de las corredurías de seguros como con-
secuencia de la Ley de Distribución de Seguros, aun hay espacio para operaciones de expansión y cre-
cimiento por parte de éstas. Prueba de ello es la estrategia comercial que está llevando a cabo Gex-
Brok en Barcelona durante este 2022 que comenzó con la apertura de la primera oficina de la firma de 
Cataluña y que cerrará el año con la adquisición de tres nuevas corredurías en Barcelona afianzando 
su presencia en la capital catalana. 

Jesús María García, director zona este GexBrok
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