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CESA: MAS DE TREINTA ANOS OFRECIENDO
CALIDAD AL SECTOR AERONAUTICO

Integrada en Héroux-Devtek desde el 2018, CESA es una
compaiia lider en el sector aeronautico para sistemas de ac-
tuacién destinados a trenes de aterrizaje, mandos de vuelo,
sistemas de repostaje en vuelo y actuacion de puertas. Esta
posicion de liderazgo se ha conseguido gracias al desarrollo
de su propia tecnologia en equipos fluido-mecanicos y elec-
tromecanicos para el sector aeronautico. Su actividad cubre el
ciclo completo del producto englobando el disefio, la certifica-
cién, produccién, comercializacion y soporte postventa de

equipos.
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dicionalmente CESA tiene actividad
internacional y presta servicios de
apoyo en avién a sus clientes OEMs
tanto en las FAL como en las bases
logisticas de los operadores ampara-
da en sus certificaciones FASA, FAA y PERAM.
La compaififa fue creada hace mas de tres
décadas con la misién de posicionar la indus-
tria espafiola como el referente internacional
en el ambito de los componentes aeronauticos,
siendo la punta de lanza en el desarrollo, pro-
duccién y soporte en servicio de productos y
sistemas de aeronaves. Este posicionamiento
habilité a la industria aerondutica espafiola a
abarcar mas responsabilidades de Desarrollo y
Produccién de Equipos y Sistemas en el progra-
ma Eurofighter. Desde alli, CESA pas6 a la aero-
nautica civil y a otros programas de Defensa co-
mo el A400M donde ostenta una alta participa-
cién en equipos y sistemas. En 2007, CESA se
instald en Sevilla donde tiene un taller de equi-
pado de motores y hélices y reparaciones de
equipos principalmente de las lineas Light &
Medium de AIRBUS DS en Aerdpolis y es res-
ponsable de los talleres de equipado de moto-
res y hélices del A400M directamente en la FAL
de San Pablo.

CESA Y EL GRUPO HEROUX-DEVTEK
La incorporacién en un grupo multinacio-
nal, cuyo compromiso con la industria aeroes-
pacial ha quedado mas que demostrado en los
ochenta afios de trayectoria que ha celebrado
este mes, ha sido muy beneficiosa para la em-
presa. “El proceso de integracién ha permitido
sumar tecnologias y aumentar capacidades,
poniendo rdpidamente a disposicién de CESA
programas del Grupo Héroux-Devtek. Meses
después de su incorporacion, CESA se incorpo-
16 alos programas de trenes de aterrizaje del F-
18 (firmado por HD con Boeing en 2018 en
Farnborough), asi como en sistemas de actua-
cién hidraulica y electromecanica de los trenes
del Falcon 6X, del Falcon 10X y del Gripen NG.

Por otro lado, la fuerte presencia del grupo en
clientes americanos nos ha permitido diversificar
nuestra actividad comercial. Después de Boeing
en 2020, Embraer nos ha dado su confianza me-
diante la firma de un contrato de ingenieria y su-
ministro de un sistema de actuacién de puerta en
2022 para empezar a entregar a primeros del
2024”, explica Pedro Sallent, Director General de
CESA.

En Espafia, CESA tiene dos plantas (Getafe y
Sevilla) y cuenta con personal destacado en Maes-
tranzas y bases del Ejército del Aire, asi como de
varios ejércitos europeos (Francia, Alemania y Tur-
quia entre otros) para dar soporte a los A400M. En
conjunto, hablamos de un equipo formado por
mas de 320 profesionales.

SERVICIO AL SECTOR

La compaiiia tiene como objetivo primordial
satisfacer las necesidades operativas de los actores
de la industria aerondautica, de forma integral, lo
que la ha llevado a trabajar tanto con los fabrican-
tes de aeronaves (OEM) y los principales provee-
dores del sector (Tier-1) como con los usuarios fi-
nales de las plataformas. Jean-Baptiste Retif, Di-
rector de Ingenieria, Programas y Comercial de
CESA, explica que “las plataformas en las que vue-
lan nuestros productos estdn en los cinco conti-
nentes. Nuestros clientes directos estan en Europa
(Espaiia, Francia, Alemania, Reino Unido e Italia),
en Estados Unidos, en Turquia y en Asia (India,
China y Corea del Sur). Como parte de Héroux-
Devtek, nuestra capacidad de penetracién se ha
incrementado por la excelente acogida de nues-
tras capacidades por parte de los clientes histori-
cos del grupo”.

Desde que iniciara su andadura, la filosofia de
la empresa se ha caracterizado por su capacidad
de innovacion y el nivel de servicio que ofrece a
sus clientes a un precio competitivo. “Esto es po-
sible gracias a nuestra clara conviccién de que sin
innovaci6n no se puede competir con los grandes
fabricantes de equipos y sistemas que ya existian
en los afios 80 y que, en muchos casos, estan con-
solidados en entidades mas grandes”, sostiene
Sallent.
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Esta politica de innovacién ha sido respaldada
desde el principio por las instituciones espafiolas
(a través del CDTI) y europeas dentro de los dife-
rentes programas de apoyo al desarrollo de tecno-
logias que estan en marcha. “Nuestra plantilla al-
tamente cualificada y comprometida es el motor
de esta estrategia, identificando, proponiendo y
desarrollando las lineas estratégicas a seguir. Esto
nos permiti6 firmar nuestro primer contrato direc-
to con AIRBUS Comercial para el depdsito hidrau-
lico del A380 y luego conseguir la responsabilidad
de desarrollo y produccién de muchos equipos y
sistemas del A400M. Estas ventajas y la experien-
cia demostrada nos han permitido dar el salto al
programa chino (biturbo propulsor MA700) o co-
reano (caza de 4,5 generacién KF-21) en los ulti-
mos afos o ya, mas recientemente, participar en el
programa Clean Sky 2 con el desarrollo de nuevos
actuadores electromecanicos para los mandos de
vuelo”, cuenta Retif.

En conjunto, alrededor del 60% de las ventas
de la empresa corresponde a exportaciones para
programas civiles como el A350, el S92, Falcon6X
y Falcon10X y militares, como parte de los progra-
mas Eurofighter y A400M, CH53K y F18.

PERSPECTIVAS

De cara al futuro a corto plazo, el principal reto
de la compaiiia es controlar los efectos de la situa-
cién geopolitica. “Después de la crisis del COVID,
esta actual situacién de tensiones en las fronteras
de Europa provoca subidas de costes y alarga-
mientos de plazos de entrega en toda nuestra ca-
dena de suministro. Nos enfrentamos pues a la ne-
cesidad de contener la erosién del margen y a
mantener nuestros excelentes indicadores de
tiempo y ratios de entrega con incrementos de
obra en curso. En paralelo, estamos haciendo un
esfuerzo importante de diversificacién de nuestra
cartera de clientes internacionales. Por tltimo,

PRINCIPALES
PROYECTOS

A lo largo de sus tres décadas de vi-
da, CESA ha participado en las prin-
cipales plataformas de aviacién civil
y militar. Ademas de los programas
y proyectos ya mencionados, la
compafifa se siente especialmente
orgullosa de haber desarrollado la
pértiga de reabastecimiento en
vuelo del A330 MRTT en nombre
de Airbus, llegando a producir las
primeras unidades de ensayos y en-
tregas antes de la transferencia de
este elemento estructural a la pro-
pia Airbus, y para la que continta
hoy con la responsabilidad de los
sistemas de actuacion.

Por otro lado, CESA ha trabajado
ampliamente en programas de im-
portancia estratégica como el
A400M y el F18, fabricando en Es-
pafa piezas criticas y complejas del
tren de aterrizaje gracias a ser la Uni-
ca empresa del grupo en disponer
de las capacidades necesarias.

destacaria nuestra apuesta decidida por los
programas aeronauticos del futuro con un en-
foque al avién mas eléctrico, la sostenibilidad
de los productos, introduciendo conceptos de
monitorizacion en servicio (HUMS) para me-
jorar el servicio al cliente y sin olvidar el cum-
plimiento de la normativa REACH que tiene un
fuerte impacto en nuestros procesos”, concluye
Pedro Sallent.
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