FERIA DE INSTALADORES REMITIDO

ENTREVISTA Agustin Torres gerente de Suministros Coplasa

"La Feria del Instalador se ha consolidado como
la gran reunion de instaladores en Valencia”

Desde hace mas de una década, Suministros Coplasa
organiza en Valencia la Feria del Instalador, un even-
to que se ha convertido en una referencia para el sec-
tor de la fontaneriay las instalaciones. Para conocer-
lo con mas detalle, hablamos con Agustin Torres, ge-

rente de la empresa.

¢Cudles son las principales no-
vedades de la nueva edicion de
La Feria del Instalador?

El mercado sanitarista esta en
constante evolucién y especial-
mente en los ultimos aflos, don-
de las nuevas normativas han
provocado una serie de transfor-
maciones en los productos y sis-
temas, que hoy se enfocan sobre
todo en la eficiencia y el ahorro
energético. Por ello, en la 122 Fe-
ria del Instalador, los clientes de
Suministros Coplasa encontra-
ran las tltimas novedades de los
mejores fabricantes nacionales e
internacionales. Entre ellas se
encuentran soluciones como los
sistemas de evacuacion de aguas
de PVC insonorizado, las valvu-
las de jardin en PPSU, las nuevas
calderas con WIFI incorporada,
las bombas de agua con impor-
tantes ahorros eléctricos, las gri-
ferias que ahorran muchos litros
de agua al afo sin perder disefio,
los sifones fabricados a partir de
plastico reciclado, las depurado-
ras de oxidacion total para el
control de vertidos de aguas resi-

Esp«

o -t
=

duales, los sistemas de aeroter-
mia y energia solar fotovoltaica,
los mecanismos de cisterna con
sistemas de ahorro de agua, las
soluciones de dsmosis inversa y
descalcificadores de bajo consu-
mo. Se trata, en definitiva, de
una serie de productos donde se
refleja la evolucién y revolucion
del sector hacia lo sostenible.

¢Cudl es la prevision de asisten-
cia?

En la Feria del Instalador de
Suministros Coplasa se dan cita
mas de 40 marcas comerciales
de referencia en el sector y por
alli pasan los clientes de la em-
presa que quieren conocer de
primera mano todas las noveda-
des y tendencias del sector. Ha-
blo, por ejemplo, de profesiona-
les de la instalacion, reformistas,
arquitectos, constructores o dise-
fladores.

¢Donde es la cita?

La feria se celebra en la Al-
queria del Pi, en Valencia. Se
trata de una finca de 1836 con
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un edificio tradicional valencia-
no convertido hoy en un lugar
de referencia para celebracion
de eventos. Sus 7.000 m2 con
jardines, alamedas, fuentes y ar-
boledas, permiten combinar la
tranquilidad y privacidad nece-
sarias. Sus instalaciones son un
museo vivo al estilo de las villas
de la Toscana italiana. Dispone
de parking privado para los
clientes y cuenta con una zona
climatizada que garantiza una
estancia amable y marcadamen-
te profesional.

¢A quién se dirige la feria?

La feria esta dirigida a los
clientes profesionales de la insta-
lacién que buscan mejorar,
aprender y optimizar los traba-
jos que después acabaran reali-
zando. En un mercado tan com-
petitivo y donde los usuarios tie-
nen tanta informacion, los profe-
sionales de la instalacion tienen
un papel muy importante en
asesoramiento a sus clientes pa-
ra recomendar lo mas apropiado
en cada caso. En nuestra feria se
nutren de informacion privile-
giada, ya que fabricantes e insta-
ladores intercambian inquietu-
des creando una sinergia espe-
cial.

¢Qué valor anadido aporta al
profesional de la fontaneria y
la calefaccion?

Sin duda, este tipo de eventos
es un formidable momento para
aprender nuevas técnicas, siste-
mas y métodos que podran apli-
car los instaladores en sus traba-
jos. Pero la Feria del Instalador
de Coplasa tiene la peculiaridad
de celebrarse durante tres dias
consecutivos, lo que permite que

cada cliente esté atendido indivi-
dualmente en cada stand con un
trato directo con cada fabricante
y creando un vinculo de cercania
donde se trasladan realmente las
inquietudes diarias. Ademas,
cuentan con la coordinacién del
equipo comercial de Coplasa,
que esta en cada stand con el
cliente para recomendar los pro-
ductos mas interesantes en cada
caso.

¢Qué tipo de productos y solu-
ciones estardn presentes en la
Feria?

En la feria se congregan mul-
titud de fabricantes y ello conlle-
va que haya una representacién
general del sector. Asi, en la feria
estan presentes productos espe-
cificos de reforma como mue-
bles, mamparas, platos de du-
cha, sanitarios o griferias, pero
también fabricantes de sistemas
de instalacién en multicapa, in-
oxidable o polietileno reticulado.
Del mismo modo, se podran ver
soluciones en suelos radiantes,
aerotermia, energia fotovoltaica,
depuracién de aguas, sistemas
de ventilacién, grupos de pre-
sién, herramientas, equipos de
produccién de ACS y multitud
de referencias que dan solucion
a los instaladores y usuarios.

¢Qué llevo a Coplasa a poner
en marcha una iniciativa como
esta?

All& por 2008, creimos la ne-
cesidad de reunir a los clientes
de una manera diferente, salien-
do de la tradicional formacién
de producto con un tnico fabri-
cante. En Coplasa siempre he-
mos tenido claro que tenfamos
que saber trasladar la evolucion

La 122 edicion de la Feria
del Instalador de Coplasa
se celebra del 25 al 27 de
octubre en La Alqueria del
Pi de Valencia

El evento acoge a mas de
40 marcas comerciales de
referencia en el sector,
gue presentan a los
profesionales sus
novedades

del sector a nuestros clientes;
crear un foro como esta feria nos
parecia un formato que unia mu-
chas de las inquietudes que teni-
amos. Comenzamos en nuestras
instalaciones con unos pocos fa-
bricantes y aunque inicialmente
costd entender el formato (nadie
lo habia propuesto nunca), los
fabricantes que apostaron y los
clientes que nos visitaron queda-
ron encantados A partir de ahi,
la feria comenzdé a ampliarse en
numero de expositores y visitan-
tes hasta que tuvimos que cam-
biar la ubicacién a la Alqueria
para dar mejor servicio y aten-
cion a clientes y fabricantes, con-
solidandola como la gran reu-
nion de instaladores en Valencia.

¢Cudles son los retos de futuro
de este evento?

Este evento anual debe seguir
siendo un foro de innovacién y
exposicién para nuestros clien-
tes. Como distribuidor, Coplasa
tiene el deber y la responsabili-
dad de ser la unién entre los ins-
taladores y los fabricantes y de
saber gestionar y hacer llegar a
los clientes las novedades y las
nuevas tendencias, pero tam-
bién de profesionalizar mas al
sector para que lleguen a los
usuarios buenos productos aten-
didos por buenos profesionales.

www.laferiadelinstalador.com
www.suministroscoplasa.es



